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Wstep

Tematyka transferéw wewnatrz- i miedzypokoleniowych zyskuje na znaczeniu
z uwagi na rozwoj gospodarki, a takze przemiany w funkcjonowaniu gospodarstw
domowych i spoteczenstwa. Zmianom ulegaja natura, charakter, kierunki i konse-
kwencje transferow finansowych, ktore wystepuja powszechnie w skali spoteczen-
stwa (skala makro) oraz poszczeg6lnych rodzin (skala mikro). W drugim przypadku
mowa jest o zachodzacych wewnatrz gospodarstw domowych lub migdzy nimi
transferach prywatnych, ktére moga przybra¢ posta¢ daréw finansowych.

Sformutowana hipoteza badawcza brzmi: Mlode pokolenie dorostych dzieci
Polakow jest beneficjentem netto rodzinnych transferow finansowych o charakterze
bezzwrotnym. Wsrod celow artykutu znalazto sie rozpoznanie skali, czestotliwosci
oraz kierunkéw przekazywania i otrzymywania darow finansowych przez spokrew-
nione gospodarstwa domowe. Metody badawcze wykorzystane w pracy to: krytyczna



138 MALGORZATA SOLARZ

analiza literatury przedmiotu, proste metody statystyczne, metoda sondazu diagno-
stycznego. Niezbedne do dokonania analiz dane empiryczne pochodza z ogblnopol-
skich badan ankietowych zrealizowanych przez autorkg w kwietniu 2018 r. metoda
CAWI (Computer-Assisted Web Interview) we wspolpracy z Agencja Badan Rynku
1 Opinii SW Research.

1. Istota i rodzaje transferéw finansowych

Transfery stanowig istotny element wspdlczesnej rzeczywistosci spotecznej
i gospodarczej. Zdaniem Szukalskiego [2002, s. 16] oznaczaja one przekazywanie
jakich$ okreslonych zasobdéw przez jednostke/grupe innej jednostce/grupie. Moga
wystepowac w postaci transferéw publicznych (Swiadczonych przez panstwo lub inne
instytucje panstwowe) lub transferow prywatnych (zachodzacych wewnatrz gospo-
darstw domowych lub miedzy nimi) [Swiecka, 2017, s. 62]. Szczegdlnym rodzajem
transferow prywatnych sg transfery rodzinne, czyli wystepujace miedzy cztonkami
szeroko rozumianej rodziny, obejmujacej cztery stopnie pokrewienstwa, tj.:
— zwiazki migedzypokoleniowe, utworzone w ramach tancucha genealogicznego,
— zwiazki rownolegle (wewnatrzpokoleniowe), dotyczace rodzenstwa i innych
krewnych w podobnym wieku,
— zwiazki wynikajace z zawarcia matzenstwa, tj. zwigzki miedzypokoleniowe
i rownolegle w ramach rodziny wspotmatzonka,
— zwiazki quasi-rodzinne, wynikajace z wigzOw przyjazni czy wspdlnego wy-
chowywania si¢ [Szukalski, 2002, s. 17].
Transfery mogg mie¢ zatem charakter wewnatrz- i mi¢dzypokoleniowy. Ponadto
w ramach ekonomicznych przeptywdw na poziomie rodziny funkcjonuja dwie nakta-
dajace si¢ klasyfikacje: podmiotowa i przedmiotowa. Pierwsza rozroznia transfery
skierowane do zstepnych (dzieci, wnuki) i wstgpnych (rodzice, dziadkowie) [Kessler,
Masson, Pestieau, 1991, s. 3], druga wyodrebnia nastgpujace rodzaje transferow:
,,Jdary czasu”, tj. wszelkiego rodzaju ushugi $wiadczone cztonkom rodziny (opieka nad
dzie¢mi, wnukami, osobami chorymi, pomoc przy remoncie mieszkania itp.); ,,dary
przestrzeni”, tj. udostepnianie krewnym posiadanych zasob6w mieszkaniowych na
zasadach innych niz rynkowe; ,transfery materialne”, przybierajace posta¢ darow rze-
czowych i finansowych. Wszystkie wymienione formy maja wpisane w swoja nature
oddziatywanie na poziom uzytecznosci i ponoszenie kosztow [Michon, 2012, s. 238].
Transfery finansowe zabezpieczaja samowystarczalno$¢ finansowa cztonkéw
rodziny oraz stuza podnoszeniu (zachowaniu) dobrostanu za posrednictwem sie-
ci prywatnych. Przyjmuja dwie formy: inter vivos (migdzy osobami zywymi) lub
spadkéw (zasobow przekazywanych posmiertnie) [Kohli, 1999, s. 85]. W naturze
pierwszych z wymienionych zawarta jest potencjalna powtarzalnos¢, cho¢ w rze-
czywistosci moga by¢ sporadyczne lub rutynowe. Transfery inter vivos wystepuja
w postaci zwrotnej (pozyczek) badz bezzwrotnej (daréw).
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2. Dar, darowanie, darowizna — przeglad pojeé

Analiza aktu darowania jest konieczna dla zrozumienia wi¢zi w spoteczenstwie
i rodzinie. Mauss [2001, s. 107-168] w pracy Essai sur le don (Szkic o darze) ukazat
znaczenie daru dla spoteczenstw Melanezji, Polinezji, Malezji i Ameryki Potudniowe;.
Wedlug niego dar pozwala darujgcemu poczuc si¢ godnie, okazac swoja wyzszos¢ nad
obdarowanym, odczu¢ podziw i uznanie w oczach innych oséb z danej spotecznosci.
Z kolei obdarowany, przyjmujac podarunek, winien okaza¢ szacunek darujacemu,
a jezeli daru nie odwzajemni z nawigzka — swoja podwtadnosc¢. Dlatego z jedne;j stro-
ny dar zbliza, ale z drugiej dzieli ludzi, gdyz podkresla hierarchie spoteczng, w ktorej
obdarowany jest ponizej darczyncy [Czerwonka, Staniszewska, 2013, s. 74].

Kategorie daru (giff) czy dzielenia si¢ (gifi exchange) stanowia przedmiot badan
nie tylko antropologdéw i socjologdw, do ktorych nalezat Mauss, ale tez psychologow
i ekonomistow. Ci ostatni postrzegaja dar jako transfer sSrodkoéw pienieznych, dobr,
ustug, informacji, wiedzy, czyli wszystkiego, co dla jednego podmiotu jest kosz-
tem, a dla drugiego — korzyscig [Czerwonka, Staniszewska, 2013, s. 76]. Niektorzy
z badaczy (np. Bell) postulujg istnienie dwoch roéwnoleglych ekonomii: ekonomii
rynku (débr) i ekonomii daru. W ekonomii dobr (commodity economy) status jest
przyznawany tym, ktdrzy maja najwigcej, a w ekonomii daru (gift economy) nalezy
on do tych, ktorzy dajg najwiccej [Kania, 2015, s. 29-30]. Wedtug Bella [1991,
s. 165] ekonomia rynku jest napgdzana cena, a ekonomia daru — budowaniem relacji.

Dar sam w sobie jest bezinteresowny, podczas gdy darowanie — rozumiane jako
akt dawania, przekazywania darow — takie by¢ nie musi. Oprocz altruizmu, dar-
czyncow moze motywowac wzajemnos¢, wdzigcznos¢, odpowiedzialnos$¢ czy chegc
pozyskania bezposrednich lub posrednich korzysci ptynacych z wymiany [Kohli,
Kiinemund, 2003, s. 123—142]. Na przestrzeni lat powstato kilka znaczacych opraco-
wan poswigconych ekonomii daru. Stworzone ekonomiczne modele obdarowywania
odnosza si¢ z reguty do teorii uzytecznosci i teorii wymiany. Wérod nich znajduja
si¢ m.in. modele:

— Beckera (1981): model altruistycznej uzytecznosci — gtdéwny motyw obdaro-
wywania to maksymalizacja altruistycznej satysfakcji (uzytecznos$ci) obda-
rowujacego,

— Akerlofa (1984): model rozszerzenia procesu wymiany — obdarowanie pro-
wadzi do powstania silnego zobowiazania do odwzajemniania,

— Cheala (1988): model gospodarki prezentow — obdarowywanie stanowi zbior
zbednych transakcji, jest oddzielnym systemem istniejagcym w ramach go-
spodarki,

— Waldfogela (1993): model straty nietrafnego wyboru — produkt, stajac si¢
prezentem (nietrafionym), traci na wartosci [za: Kania, 2015, s. 36-37].

We wskazanych modelach podkresla si¢ charakter transakcyjny obdarowywania

oraz ujecie jednostki darujacej jako podmiotu oczekujacego na przyszte konkretne
i wymierne korzysci.
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W literaturze przedmiotu z zakresu ekonomii i prawa w kontekscie przekazy-
wania bezzwrotnych transferow finansowych pojawia si¢ okreslenie ,,darowizna”.
Stanowi ona rodzaj umowy cywilnoprawnej, ktéra ma na celu nicodplatne przy-
sporzenie obdarowanemu korzys$ci (wzbogacenie obdarowanego) kosztem majatku
darczyncy (art. 888 ustawy z dnia 23 kwietnia 1964 r. — Kodeks cywilny). Zgodnie
z polskimi przepisami prawa darowizny podlegaja opodatkowaniu, a obowigzek
podatkowy ciazy na obdarowanym, przy czym po spetnieniu okreslonych warunkdw,
wynikajacych z ustawy z dnia 28 lipca 1983 r. 0 podatku od spadkéw i darowizn, da-
rowizna rodzinna moze zosta¢ z tego opodatkowania zwolniona. Warto wspomnie¢,
ze wiekszo$¢ rodzinnych darowizn pieni¢znych, z uwagi na stosunkowo nieduzg war-
tos¢ 1 znaczng czestotliwosé przekazywania, pozostaje transferami nieformalnymi.

3. Transfery finansowe w polskich gospodarstwach domowych w $wietle badan
wlasnych

W 2018 r. we wspotpracy z Agencja Badan Rynku i Opinii SW Research autor-
ka artykutu przeprowadzita badania wtasne, podczas ktorych postuzyta si¢ metoda
CAWI. Ich celem byto zdiagnozowanie:

— jaki odsetek ankietowanych przekazuje, a jaki otrzymuje bezzwrotng pomoc

finansowa w formie daréw pieni¢znych od swoich krewnych,

— jakie sa zasadnicze powody nieudzielania i nieotrzymywania tej pomocy
finansowej,
jaka jest czestotliwos¢ jej udzielania i otrzymywania,
jakie sa kierunki rodzinnych transferéw finansowych,
jakie pokolenie jest beneficjentem netto pomocy finansowe;j.

Badania ankictowe zostaly przeprowadzone na reprezentatywnej probie 830
Polakow pochodzacych z 16 wojewddztw. Otrzymane wyniki skorygowano wagami
analitycznymi do populacji mieszkancow Polski, zapewniajacymi reprezentatyw-
no$¢ ze wzgledu na pleé, kategorie wiekowe, klase wielkos$ci miejsca zamieszkania
i wyksztatcenie.

Kobiety stanowity 53,1% badanej populacji, a m¢zczyzni — 46,9%. Wazne dla
pozniejszej analizy moga okaza¢ si¢ informacje dotyczace wieku respondentow.
Kwestionariusz wypetnity 103 osoby do 24. roku zycia, 157 w wieku 25-34 lata, 201
z przedziatu 35-49 lat, 368 badanych ukonczyto 50 lat. Jeséli chodzi o wyksztatcenie,
to najmniej ankietowanych (2,4%) wskazato, iz posiada wyksztalcenie podstawowe
lub gimnazjalne, 5,8% — zasadnicze zawodowe, 47,0% — $rednie, 44,8% — wyzsze.

Trzecim z parametrow charakteryzujacych probg badawczg jest miejsce zamiesz-
kania. Najwigcej respondentow (40,1%) wskazato, ze mieszka na wsi, a najmniej
(8,5%) — w miescie liczacym od 200 do 499 tys. mieszkancow (rys. 1).

Kolejna z cech opisujacych probe badawcza, tj. miesieczny dochodd netto, wska-
zuje, iz 7,8% respondentdéw zarabia ponizej 1000 zt, 22,1% ankietowanych zadekla-
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Rys. 1. Struktura badanej populacji ze wzglgdu na miejsce zamieszkania

Zrédto: opracowanie wlasne.

rowalo, iz ich dochody mieszcza si¢ w przedziale 1001-2000 zt, 21,7% badanych
osigga miesigczny dochdd na poziomie 2001-3000 zt, 16,8% populacji wskazato
na wynagrodzenie od 3001 do 5000 zt, 62 ankietowanych odpowiedziato, ze ich
zarobki przekraczaja 5000 zt miesiecznie. Niestety, 24,1% respondentéw odmowito
udzielenia odpowiedzi na pytanie o wysokos¢ dochodow.

W ankiecie wyraznie zostato okreslone, ze pytania dotycza przekazywania i otrzy-
mywania bezzwrotnej pomocy finansowej cztonkom rodziny nieb¢dgcym z respon-
dentem w jednym gospodarstwie domowym, czyli niebedacym na jego utrzymaniu.

Z przeprowadzonych badan wynika, ze 39,9% Polakéw w ciagu ostatnich
6 miesiecy udzielito wsparcia finansowego krewnym, a 499 o0s6b (czyli 60,1% an-
kietowanych) nie podjeto takich dziatan. Warto jednak zaznaczy¢, ze 63,5% o0sob
nieprzekazujacych $rodkow pienieznych rodzinie zadeklarowalo, ze nikt ich o taka
pomoc nie prosil, a 29,1% badanych wskazato, ze nie ma mozliwosci finansowych,
by wspomagac¢ potrzebujacych. Tylko niewielki odsetek zapytanych (tj. 7,4%) od-
powiedziat, ze §wiadomie odmawia dawania pieniedzy.

W kolejnym pytaniu ankietowani, ktérzy pozytywnie odniesli si¢ do przeka-
zywania rodzinnych transfero6w finansowych, zostali poproszeni o okre$lenie czg-
stotliwosci udzielania wsparcia. Okazuje si¢, ze blisko 1/4 z nich robi to regularnie
(rys. 2). Odnoszac uzyskane wyniki do catej badanej populacji, mozna stwierdzic,
ze okoto 10% Polakéw systematycznie pomaga swoim krewnym.

Analizujac populacjg 0s6b wspierajacych finansowo cztonkoéw rodziny w prze-
kroju wieku, mozna dostrzec zalezno$¢, iz wraz z przybywaniem respondentom lat
wzrasta ich sktonno$¢ do pomagania. Wsrod osob ponizej 25. roku zycia tylko 34,0%
zadeklarowato, ze w ostatnim poétroczu udzielito wsparcia finansowego cztonkom
rodziny, podczas gdy w przedziale wickowym 50+ odsetek ten wyniost az 43,2%. Tak
duza réznica moze by¢ spowodowana tym, ze mtodzi Polacy czesto do ukonczenia
studidw pozostaja na utrzymaniu rodzicow.

Celem przeprowadzonych badan ankietowych bylo tez zdiagnozowanie, jaki
odsetek Polakow otrzymuje bezzwrotng pomoc finansowg w formie darow pieni¢z-
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Rys. 2. Czgstotliwos¢ przekazywania rodzinnych transferow finansowych

Zrodto: opracowanie wilasne.

nych od krewnych. Jak wskazujg zgromadzone dane, w ciggu ostatnich 6 miesi¢cy
dotyczyto to 28,6% respondentow, czyli o 11,3 p.p. mniej ankietowanych otrzymato,
niz przekazato rodzinne transfery finansowe. Zdecydowana wickszos$¢ 0sob (86%),
ktora nie otrzymata wsparcia finansowego, deklaruje, ze nie zwracata si¢ o pomoc
do cztonkéw swojej rodziny, 8,1% badanych nie przyjeto pienigdzy, a tylko 5,9%
ankietowanych spotkalo si¢ z rzeczywista odmowa ze strony krewnych.

Jesli chodzi o czgstotliwo$¢ otrzymywania prywatnych transferow finansowych,
to nalezy stwierdzi¢, ze w analizowanym okresie ponad polowa respondentow
(50,2%) wielokrotnie przyjeta dary pieni¢zne od rodziny, 32,1% badanej populacji
otrzymalo jednorazowe wsparcie, a blisko 17,7% os6b zadeklarowato, ze sa regu-
larnymi beneficjentami pomocy rodzinnej.

Analizujgc grupe respondentow obdarowywanych przez rodzing w przekroju
wieku, mozna dostrzec odwrotng zalezno$¢ majaca miejsce w odniesieniu do po-
pulacji ankietowanych przekazujacych transfery finansowe, a mianowicie w tym
przypadku wraz z wiekiem maleje odsetek beneficjentow pomocy rodzinnej (rys. 3).
Ponadto osoby do 24. roku zycia stanowia jedyng grup¢ wickowa, ktora wiecej
wsparcia finansowego otrzymuje, niz przekazuje.

50%

41,8% 43.2%
’ 38,8% o
40% A% 36,9% 0:°70 37,8%
29,4%
30%
20,7%

20%

0%

do 24 roku zycia 25-34 lat 34-49 lat powyzej 50 lat

® otrzymujg rodzinne transfery finansowe ™ przekazujg rodzinne transfery finansowe

Rys. 3. Odsetek Polakow otrzymujacych i przekazujacych rodzinne transfery finansowe wedtug wieku

Zrodto: opracowanie wiasne.
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Na koniec analizy danych statystycznych pozyskanych z badan ankietowych
dotyczacych prywatnych transferéw finansowych w polskich gospodarstwach do-
mowych uwaga zostanie zwrdcona na kierunki ich przeptywow miedzy grupami
pokrewienstwa/powinowactwa cztonkoéw rodziny oraz migdzy pokoleniami (rys. 4).

60%

50,2%
0% 43,0%
40%
29,2%
30%
’ 22,1%
20% 167% 1320, . 15,1%
9.4% 8.7% 9,6%

1 =0 Win b=

0% | ‘

Doroste dzieci (syn, Doroste wnuki Rodzice (ojciec, Dzadkowie  Doroste rodzenstwo Inni czlonkowie
corka, zig¢, matka, tes¢, lub ich rodziny
synowa) tesciowa) malzonkowie
B otrzymujg rodzinne transfery finansowe | przekazujg rodzinne transfery finansowe

Rys. 4. Kierunki rodzinnych transferéow finansowych

Zrodto: opracowanie wlasne

Najwicksze wsparcie finansowe otrzymuja doroste dzieci —43% ankietowanych
zadeklarowato, iz w ostatnim poétroczu podarowato pieniadze synowi, corce, zigciowi
lub synowej. Drugim kierunkiem dziatah pomocowych sa rodzice i teSciowie —
29,2% respondentow wskazato, ze w analizowanym okresie wsparto ich finansowo.
Na najmniejsza pomoc moga liczy¢ dziadkowie, poniewaz tylko 4 na 100 zapyta-
nych podarowato im pieniadze. Sytuacja ulega zmianie, je§li wezmie si¢ pod uwage
osoby przekazujace transfery pieni¢zne, gdyz w tej kategorii prym wiodg rodzice,
a nastepnie doroste dzieci i dziadkowie. Ponad 50,2% o0s6b, ktére zadeklarowaty, iz
otrzymaty bezzwrotng pomoc finansowa, wskazato na rodzicow jako na darczyncow.
W przypadku dzieci odsetek ten wyniost 22,1%, a w przypadku dziadkow — 16,7%.

Jak wynika z danych przedstawionych na rys. 4, nickwestionowanym beneficjen-
tem netto rodzinnego wsparcia finansowego sa doroste dzieci, ktoére zdecydowanie
wigcej (o 19,1 p.p.) daréw otrzymuja, niz przekazuja. Prywatne transfery finansowe
majg wymiar gléwnie migdzypokoleniowy. Swiadczy o tym to, iz najwiecej prze-
ptywow §rodkoéw pienigznych ma miejsce miedzy rodzicami i dzie¢mi oraz migdzy
dziadkami i wnukami. Mniejsza popularno$cia cieszg si¢ transfery wewnatrzpoko-
leniowe zachodzace miedzy rodzenstwem lub ich malzonkami — 13,7% tej grupy
otrzymuje, a 9,6% przekazuje wsparcie finansowe.
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Podsumowanie

Znaczenia pomocy finansowej, jakiej udzielaja sobie nawzajem cztonkowie rodzin,
nie sposob przeceni¢. Prywatne transfery finansowe stanowiag wazny element zarza-
dzania finansami osobistymi, rozpatrywany z uwzglednieniem réznych aspektow. Po
pierwsze, shuzg zarzadzaniu biezaca plynnoscig budzetow gospodarstw domowych
zarowno w sposob dorazny, jak i regularny. Z badan wlasnych wynika, ze w ciggu
ostatnich 6 miesi¢cy 39,9% Polakow udzielito wsparcia finansowego krewnym, pod-
czas gdy 28,6% otrzymato od nich darowizng¢ pieniezna. Blisko 10% spoteczenstwa
regularnie, a 14% doraznie, przekazuje pienigdze rodzinie. Wedhug wynikow Dia-
gnozy Spolecznej 2015 dla 34,2% gospodarstw domowych, gdy ich state dochody nie
pozwalaja na zaspokojenie biezacych potrzeb, podstawowym zroédlem wsparcia jest
pomoc finansowa krewnych [Czapinski, Panek (red.), 2015, s. 45]. Po drugie, pry-
watne transfery finansowe pozwalaja wyrownywac dochody gospodarstw domowych
w cyklu ich Zycia, przybierajac charakter migdzypokoleniowy. Pokolenie dysponujace
nadwyzkami $srodkow pienieznych wspomaga generacj¢ wykazujaca ich niedobor.

Przeprowadzone badania pozwolity pozytywnie zweryfikowac hipoteze, ze
mtode pokolenie dorostych dzieci Polakow jest beneficjentem netto rodzinnych
transferéw finansowych o charakterze bezzwrotnym. Sytuacja ta moze jednak ulec
zmianie w zwigzku z zachodzacymi zmianami demograficznymi, przektadajacymi
si¢ na funkcjonowanie systemu emerytalnego. Niewielki odsetek Polakow gromadza-
cych dodatkowe oszczednosci na przyszla emeryture (21,5%) i prognozy ekspertow
mowiace o niskiej wysoko$ci przysztych §wiadczen emerytalnych pochodzacych
z panstwowego systemu emerytalnego pozwalaja sadzié, iz doroste dzieci beda
musiaty wspiera¢ finansowo rodzicow. Juz dzi$ okoto 3% Polakéw deklaruje, ze po
zakonczeniu pracy zawodowej liczy na pomoc finansowa swoich dzieci [Czapinski,
Gora, 2016, s. 10].
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Financial Gifts as Family Transfers in the Light of Own Research Results

The article presents the following research hypothesis: A young generation of adult children of Poles
is a net beneficiary of family financial transfers of a non-returnable nature. The article purposes are as
follows: analyzing the scale, frequency, and directions of transferring and receiving financial gifts by akin
households. The applied research methods included: critical analysis of the subject literature, simple sta-
tistical methods, method of a diagnostic survey. The survey studies, conducted in 2018, have shown that
39.9% of Poles provided financial support to their relatives in the last 6 months, while a smaller percentage
(28.6%) of respondents declared that in the same period received a monetary donation from the family.
Population under the age of 24 represents the only age group which receives more financial support than
actually provides. Private financial transfers are predominantly of an intergenerational nature, as the majority
of transfers occur between parents and adult children.

Dary finansowe jako transfery rodzinne w $wietle wynikéw badan wlasnych

Sformutowana w artykule hipoteza badawcza brzmi: Mlode pokolenie dorostych dzieci Polakow
jest beneficjentem netto rodzinnych transferow finansowych o charakterze bezzwrotnym. Wsrod celow
artykutu znalazto si¢ rozpoznanie skali, czegstotliwosci oraz kierunkéw przekazywania i otrzymywania
daréw finansowych przez spokrewnione gospodarstwa domowe. Wykorzystane metody badawcze to:
krytyczna analiza literatury przedmiotu, proste metody statystyczne, metoda sondazu diagnostycznego.
Z przeprowadzonych w 2018 r. badan ankietowych wynika, ze 39,9% Polakow w ciagu ostatnich 6 miesigcy
udzielito wsparcia finansowego swoim krewnym, za$ mniejszy odsetek (28,6%) respondentow zadeklaro-
wal, Zze w tym okresie otrzymat od rodziny darowizng pieni¢zna. Osoby ponizej 24. roku zycia stanowia
jedyna grupe wiekowa, ktora wigcej wsparcia finansowego otrzymuje, niz przekazuje. Prywatne transfery
finansowe maja gtdwnie charakter migdzypokoleniowy, poniewaz najwigcej przeptywow zachodzi migdzy
rodzicami a dorostymi dzie¢mi.








